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PROJECT MANAGEMENT BUSINESS GAME 

Chi siamo? 

The Business Game s.r.l. è uno spin-off 

accademico dell'Università degli studi di Udine 

specializzato nella formazione attraverso la 

simulazione della gestione di impresa. Lo spin-off 

è nato nel 2008 dalla volontà di alcuni laureandi, 

dottorandi e docenti di valorizzare l’esperienza 

pluridecennale acquisita su questi innovativi 

strumenti. 

The Business Game offre prodotti e servizi di 

formazione proposti con la professionalità e 

l’esperienza dei propri docenti e sviluppatori, 

maturata sia in ambito universitario che aziendale. 

Project Management  

Business Game 

Il Project Management Business Game pro-

pone  un percorso di apprendimento try and learn 

delle dinamiche del Project manager. Lo strumen-

to è web-based e scalabile anche per progetti di 

grandi dimensioni. Durante il gioco, ai partecipanti 

è richiesto di ragionare sulla gestione di un pro-

gettoprendendo decisioni in due fasi fondamentali: 

 

 Planning e Bid dove gli utenti devono forma-

lizzare la loro offerta 

 Re-planning, Execution e Monitoring & Control 

dove analizzare l’avanzamento del progetto 

valutando gli impatti sulle performance com-
plessive e le richieste degli stakeholder  

 

Al termine del percorso formativo si analizza la 

classifica e si possono confrontare le diverse scelte 

effettuate dai partecipanti 

 

Il prodotto viene proposto personalizzando sia il 

percorso didattico (frontale, web o blended) che 

il contesto manageriale in cui avviene la simula-

zione. 

Clienti 

PLAN & BID EXECUTION 

Lettura contesto Lettura mail ricevute  

Allocazione risorse 

(vincoli temporali) 
Progress delle attività 

Simulazione Simulazione 

Slack-time 

Monitoring & Control 

Risposta alle richieste 

degli stakeholder 

Gestione rischi 

(contingency-mitigation) 
Crashing  

Formulazione dell’offerta Chiusura progetto 
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Clienti 

Caratteristiche del Game 


